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Cinquième Forum national sur les pêches et l’aquaculture autochtones
L’Institut national des pêches autochtones accueillera le Cinquième Forum national sur les pêches et l’aquaculture autochtones (NAFF V) à Kjipuktuk (Halifax), en Nouvelle‑Écosse, du 22 au 24 septembre 2026.
Le NAFF V s’appuiera sur les succès des quatre premières conférences. Nous accueillerons des leaders influents de l’industrie autochtone des pêches et de l’aquaculture, des représentants de différents ministères et de tous les ordres de gouvernement, des dirigeants internationaux provenant des secteurs privés et multinationaux, ainsi que de nombreux autres participants au cours de cet événement de quatre jours.
En plus des présentations, des panels et des ateliers, les délégués auront l’occasion d’assister à des performances culturelles et à un dîner‑vitrine, tandis qu’un salon professionnel dynamique et des artistes autochtones régionaux seront présents tout au long de l’événement. Le tout se déroulera dans un contexte favorisant l’établissement de relations nationales et internationales.


À propos de l’Institut national des pêches autochtones
L’Institut national des pêches autochtones (INPA) est une organisation dirigée par des Autochtones qui se consacre à la gestion des pêches, à la science et à la conservation au sein des communautés autochtones.
L’INPA a été créé en mai 2017 à la suite directe du troisième Forum national sur les pêches et l’aquaculture autochtones (anciennement appelé le Forum national sur les pêches autochtones), à la demande du ministre des Pêches, des Océans et de la Garde côtière canadienne, Dominic LeBlanc. L’organisation repose sur le principe de collaboration entre les peuples autochtones et le gouvernement : une approche de co‑élaboration, de co‑conception et de co‑mise en œuvre visant à améliorer les programmes et les pratiques qui ont une incidence sur la vie des peuples autochtones.
Les travaux de l’Institut ont débuté avec l’Examen des programmes autochtones et l’élaboration de l’Initiative intégrée de pêches commerciales du Nord. Ce travail a été complété en mai 2019 et officiellement accepté par Pêches et Océans Canada au même moment. En septembre 2019, le Ministère a également publié un plan d’action accessible au public pour répondre à chacune des recommandations formulées dans le cadre de cet examen.


Un mot du président
Veuillez vous joindre à nous pour soutenir les pêches autochtones partout au Canada.
Au nom de l’Institut national des pêches autochtones, je vous invite à vous associer à nous pour la présentation de NAFF V.
Les conférences NAFF ont toujours réuni les voix les plus influentes des pêches et de l’aquaculture autochtones — gestionnaires des pêches, chefs et conseillers, dirigeants d’organismes sans but lucratif, ministres gouvernementaux, chefs de direction de l’industrie, experts internationaux et leaders du milieu universitaire. NAFF V promet d’être l’événement le plus important et le plus significatif sur le plan commercial de toute la série à ce jour.
Les possibilités de commandite pour NAFF V sont volontairement limitées. Nous avons soigneusement restreint le nombre de partenaires afin que chacun bénéficie d’une visibilité significative, d’un accès direct aux décideurs et d’un rendement mesurable de son investissement. En devenant commanditaire de NAFF V, vous n’êtes pas simplement un logo parmi des centaines — vous êtes reconnu comme un partenaire stratégique, positionné directement devant les personnes qui influencent les décisions d’approvisionnement, l’allocation du capital et les partenariats dans le domaine des pêches autochtones, au niveau national et international.
Votre commandite vous permettra de mettre en valeur votre marque, votre service ou votre produit tout en échangeant directement avec des leaders nationaux et internationaux des pêches autochtones, de l’industrie et des gouvernements. Votre partenariat démontre également un engagement concret envers la réconciliation et la croissance continue des pêches autochtones au Canada.
Nous vous invitons à considérer les possibilités de partenariat présentées ci-dessous et serions heureux de discuter avec vous de la façon dont nous pouvons adapter votre participation afin d’en maximiser l’impact.
Merci,
John G. Paul
Président
Institut national des pêches autochtones
Vous avez une idée de commandite personnalisée? Nous serions heureux d’en discuter avec vous.






Pourquoi commanditer NAFF V : votre retour sur investissement
NAFF V est conçu pour offrir une valeur commerciale directe à chaque commanditaire. Voici ce que votre investissement vous permet d’obtenir :
Les participants
• Plus de 200 chefs autochtones, conseillers et décideurs en développement économique — les personnes qui approuvent les approvisionnements, signent des coentreprises et allouent le capital communautaire.
• Des entreprises autochtones de pêche et d’aquaculture à la recherche active de fournisseurs, de technologies et de partenaires.
• Des fonds de capital-investissement, du capital de risque et des investisseurs d’impact à la recherche d’occasions dans l’économie bleue.
• Des distributeurs de produits de la mer, transformateurs et acheteurs internationaux.
• Des représentants gouvernementaux des administrations fédérales, provinciales et territoriales.
• Des producteurs du Québec (participation en français) et des délégués d’Amérique latine (participation en espagnol).
L’occasion
• Déploiement de capitaux : Les communautés présentes à NAFF V gèrent collectivement des milliards de dollars en actifs liés aux pêches, en règlements issus de traités et en fonds de développement économique.
• Création de partenariats : Des activités de réseautage structurées et des rencontres ciblées vous mettent directement en contact avec les dirigeants qui prennent les décisions d’achat et de partenariat.
• Positionnement sur le marché : Un nombre limité de commanditaires signifie que votre marque se démarque — plutôt que d’entrer en concurrence — sur l’ensemble de la signalisation, des médias numériques et des mentions publiques.
• Leadership en matière de réconciliation : Démontrez l’engagement de votre organisation envers une réconciliation économique concrète dans un contexte de visibilité nationale.

Notre approche de commandite volontairement limitée
La commandite de NAFF V est volontairement limitée à un petit groupe de partenaires alignés afin de protéger la visibilité, l’accès et le retour sur investissement de chaque commanditaire.
Certains niveaux de commandite sont exclusifs par catégorie, garantissant qu’une seule organisation par secteur stratégique (par exemple : finance, technologie, infrastructures, transformation des produits de la mer, services maritimes) occupe cette position. Cette approche protège la visibilité, l’accès et la valeur commerciale offerts à chaque commanditaire.
Il s’agit d’une stratégie délibérée de protection de la valeur, et non d’une stratégie axée sur le volume. En limitant le nombre total de commanditaires et en offrant une exclusivité sectorielle pour les niveaux supérieurs, nous nous assurons que :
• votre marque bénéficie d’une visibilité accrue avec moins de concurrence sectorielle
• vous accédez plus directement aux dirigeants et décideurs autochtones
• votre présence dans l’espace d’exposition a davantage de poids sur le marché commercial
• votre investissement se traduit par des résultats concrets en matière de développement des affaires



Niveaux de commandite et avantages
PARTENAIRE STRATÉGIQUE — 50 000 $
Limité à 2 organisations | Exclusivité par catégorie
Le niveau de partenariat le plus élevé à NAFF V. Réservé à deux organisations qui souhaitent une visibilité inégalée, un engagement direct avec les dirigeants et l’exclusivité dans leur secteur pour l’ensemble de l’événement.
Avantage
Détail
Exclusivité sectorielle
Exclusivité dans votre secteur principal (p. ex. : finance, technologie, infrastructures, transformation des produits de la mer, services maritimes). Aucune marque concurrente à aucun niveau de commandite.
Rencontres exécutives ciblées
Jusqu’à 5 rencontres individuelles préplanifiées avec des chefs autochtones, des dirigeants en développement économique ou des délégués investisseurs, organisées par l’équipe de NAFF V.
Emplacement d’exposition privilégié
Emplacement de kiosque de premier plan au centre du salon professionnel, dans la zone à plus forte circulation, avec accès prioritaire pour le montage et le démontage.
Créneau de démonstration vedette
Démonstration vedette de 20 minutes sur la scène principale du salon pour présenter votre produit, votre technologie ou vos capacités.
Salle de réunion dédiée
Salle de réunion privée au niveau de la conférence, équipée pour des rencontres virtuelles et en personne, disponible pour utilisation illimitée pendant les trois jours de la conférence.
Présence sur la scène plénière
Possibilité de prise de parole ou remarques d’ouverture lors d’une séance plénière (jusqu’à 5 minutes).
Inscriptions à la conférence
5 inscriptions complètes gratuites à la conférence.
Publicité dans le programme
Publicité couleur pleine page dans le programme de la conférence + logo sur la couverture du programme.
Visibilité physique et numérique
Bannière personnalisée à l’entrée principale, logo sur tous les écrans numériques et cartes de table, signalisation événementielle co-marquée.
Médias sociaux
Publications de mise en valeur du commanditaire (minimum 3) sur les réseaux sociaux de NIFI avant et pendant la conférence.
Mention verbale
Mention nominative lors de toutes les allocutions d’ouverture quotidiennes, avant chaque repas et lors du dîner-vitrine.
Sacs-cadeaux des délégués
Possibilité d’inclure du matériel promotionnel dans tous les sacs-cadeaux des délégués.
Rapport post-événement
Résumé spécifique au commanditaire comprenant les indicateurs d’engagement, les rencontres tenues et les données sur les participants (données anonymisées).
Retour sur investissement — Partenaire stratégique :
Ce niveau est conçu pour les commanditaires qui souhaitent dominer leur catégorie, générer des rencontres qualifiées, renforcer leurs relations avec le marché autochtone et transformer leur visibilité en occasions concrètes de développement des affaires pendant et après le forum.



PARTENAIRE SECTORIEL — 30 000 $
Limité à 5 organisations | Exclusivité par catégorie lorsque disponible
Une visibilité accrue avec un positionnement au niveau sectoriel. Conçu pour les organisations qui souhaitent une présence de marque importante et un accès structuré aux dirigeants autochtones et aux investisseurs.
Avantage
Détail
Positionnement sectoriel
Reconnu comme partenaire de l’événement dans votre catégorie sectorielle (lorsque disponible).
Rencontres ciblées
Jusqu’à 3 rencontres préplanifiées avec des dirigeants autochtones ou des délégués investisseurs, organisées par l’équipe de NAFF V.
Emplacement d’exposition privilégié
Emplacement prioritaire pour votre kiosque sur le salon professionnel, à proximité des zones à forte circulation.
Démonstration dans l’espace d’exposition
Présentation de 10 minutes sur le plancher d’exposition pour mettre en valeur votre produit ou vos capacités.
Espace de réunion dédié
Salle de réunion privée au niveau de la conférence, équipée pour des rencontres virtuelles et en personne (une journée complète d’utilisation illimitée).
Inscriptions à la conférence
3 inscriptions complètes gratuites à la conférence.
Publicité dans le programme
Publicité couleur pleine page dans le programme de la conférence.
Visibilité physique et numérique
Logo bien visible sur les bannières d’entrée, les écrans des commanditaires et la signalisation numérique.
Médias sociaux
Publication de mise en valeur du commanditaire (minimum 2) sur les réseaux sociaux de NIFI.
Mention verbale
Mention nominative lors des allocutions d’ouverture quotidiennes ainsi qu’avant les repas et les pauses.
Sacs-cadeaux des délégués
Possibilité d’inclure du matériel promotionnel dans tous les sacs-cadeaux des délégués.
Retour sur investissement — Partenaire sectoriel :
Ce niveau est conçu pour les organisations qui souhaitent une forte visibilité de marque, des échanges de meilleure qualité et une présence crédible auprès des décideurs autochtones, gouvernementaux et industriels dans un environnement commercial soigneusement sélectionné.



PARTENAIRE COMMUNAUTAIRE — 8 000 $
Limité à 15 organisations
Un point d’entrée accessible pour les organisations qui souhaitent participer à la conversation de NAFF V et démontrer leur soutien aux pêches autochtones.
Avantage
Détail
Espace d’exposition
Table d’exposition gratuite dans la zone du salon professionnel de la conférence.
Inscriptions à la conférence
1 inscription complète gratuite à la conférence.
Publicité dans le programme
Publicité couleur d’un quart de page dans le programme de la conférence.
Visibilité physique et numérique
Logo sur les supports de reconnaissance des commanditaires.
Médias sociaux
Mention du commanditaire sur les réseaux sociaux de NIFI (publication groupée).
Sacs-cadeaux des délégués
Possibilité d’inclure du matériel promotionnel dans tous les sacs-cadeaux des délégués.
Retour sur investissement — Partenaire communautaire :
Un point d’entrée accessible pour les organisations souhaitant soutenir NAFF V, accroître leur visibilité et établir de nouvelles relations dans le secteur des pêches et de l’aquaculture autochtones

PARTENAIRE INDUSTRIEL — 15 000 $
Limité à 10 organisations
Une présence solide au salon professionnel et une visibilité de marque significative pour les organisations engagées dans l’économie bleue autochtone.
Avantage
Détail
Espace d’exposition
Table d’exposition gratuite dans la zone du salon professionnel de la conférence.
Réseautage structuré
Accès aux séances de réseautage structurées et aux rencontres avec investisseurs organisées sur le plancher d’exposition.
Inscriptions à la conférence
2 inscriptions complètes gratuites à la conférence.
Publicité dans le programme
Publicité couleur d’une demi-page dans le programme de la conférence.
Visibilité physique et numérique
Logo sur les bannières de reconnaissance des commanditaires et sur les écrans numériques.
Médias sociaux
Mention du commanditaire sur les réseaux sociaux de NIFI (publication groupée avec les autres partenaires industriels).
Mention verbale
Mention nominative avant les repas et les pauses.
Sacs-cadeaux des délégués
Possibilité d’inclure du matériel promotionnel dans tous les sacs-cadeaux des délégués.
Retour sur investissement — Partenaire industriel :
Une excellente option pour les entreprises souhaitant établir des relations, démontrer leur soutien au secteur et créer des introductions commerciales sans engagement au niveau supérieur.



 Comparaison des commandites en un coup d’œil

Partenaire stratégique
Partenaire sectoriel
Partenaire industriel
Partenaire communautaire
Investissement
50 000 $
30 000 $
15 000 $
8 000 $
Postes disponibles
2
5
10
15
Exclusivité sectorielle
Oui
Lorsque disponible
—
—
Rencontres exécutives ciblées
Jusqu’à 5
Jusqu’à 3
Réseautage
—
Emplacement d’exposition
Emplacement central privilégié
Emplacement prioritaire adjacent
Standard
Standard
Démonstration vedette
Scène principale – 20 min
Plancher d’exposition – 10 min
—
—
Salle de réunion privée
3 jours complets
1 jour complet
—
—
Prise de parole en plénière
Oui
—
—
—
Inscriptions à la conférence
5
3
2
1
Publicité dans le programme
Pleine page + couverture
Pleine page
Demi-page
Quart de page
Publications sur les réseaux sociaux
3+ dédiées
2+ dédiées
Publication groupée
Publication groupée
Rapport post-événement
Oui
—
—
—


Salon professionnel et marché d’affaires
NAFF V est désormais positionné comme le principal salon professionnel et marché de développement des affaires dirigé par des Autochtones au Canada dans les domaines des pêches, de l’aquaculture et de l’économie bleue.
Plus de 200 chefs autochtones, conseillers et dirigeants en développement économique se réuniront au même endroit, créant une occasion concentrée de déploiement de capitaux, de formation de partenariats et de croissance commerciale.
Le plancher d’exposition servira de pôle commercial central de NAFF V, conçu pour faciliter l’engagement direct entre les dirigeants autochtones et les innovateurs de l’industrie.
Ce qui rend cet événement différent
Contrairement à un salon professionnel traditionnel, le marché de NAFF V est structuré autour de la conclusion d’ententes et du développement d’affaires :
• Accès direct aux décideurs : plus de 200 chefs, conseillers et dirigeants en développement économique parcourront le plancher d’exposition pendant les trois jours de l’événement.
• Rencontres d’investissement et de partenariat ciblées : les partenaires stratégiques et sectoriels bénéficient de rencontres individuelles préplanifiées avec des délégués correspondant à leur secteur et à leurs objectifs.
• Démonstrations vedettes : les commanditaires de premier niveau présentent leurs produits et leurs capacités sur une scène dédiée du salon, attirant l’attention et le trafic sur le plancher d’exposition.
• Espaces de réunion dédiés : zones de rencontre privées et semi-privées sur le plancher d’exposition pour des discussions commerciales confidentielles.
• Engagement multilingue : soutien en anglais, français et espagnol afin de faciliter les échanges avec les délégués du Québec et de l’Amérique latine.





Aménagement de l’espace d’exposition
· Zone centrale (premium) : Réservée aux partenaires stratégiques, offrant la plus grande visibilité et un maximum d’achalandage.
· Zone prioritaire adjacente : Réservée aux partenaires sectoriels, situés dans des emplacements très fréquentés près de la scène principale et des espaces de rencontre.
· Espace d’exposition standard : Offert aux partenaires de l’industrie et aux partenaires communautaires, répartis dans l’ensemble de l’aire d’exposition afin de favoriser les échanges et les occasions d’affaires.

Qui sera présent
· Plus de 200 chefs, conseillers et décideurs autochtones
· Entreprises autochtones des secteurs de la pêche et de l’aquaculture
· Distributeurs et transformateurs de produits de la mer
· Entreprises de l’économie bleue et des technologies marines propres
· Investisseurs en capital-investissement, capital de risque et investissement d’impact
· Producteurs du Québec (participation en français)
· Délégués d’Amérique latine (participation en espagnol)

Qui vous rencontrerez dans l’espace d’exposition
· Entreprises autochtones de pêche et d’aquaculture
· Distributeurs, transformateurs et exportateurs de produits de la mer
· Entreprises de l’économie bleue et des technologies marines propres
· Investisseurs en capital-investissement, capital de risque et investissement d’impact
· Fonds d’investissement autochtones et institutions de financement du développement
· Banques commerciales, assureurs et firmes spécialisées en gestion des risques maritimes
· Acheteurs internationaux de produits de la mer et grandes maisons de commerce mondial
· Délégués commerciaux gouvernementaux et autorités réglementaires



Secteurs de l’industrie représentés au NAFF V
Industrie principale
· Entreprises de pêche commerciale des produits de la mer
· Exploitants d’aquaculture (poissons, mollusques et crustacés, varech/algues marines)
· Écloseries et fournisseurs de géniteurs
· Transformateurs de produits de la mer et fabricants de produits à valeur ajoutée
· Distributeurs nationaux et internationaux de produits de la mer
· Exportateurs et sociétés mondiales de commerce de produits de la mer
· Fournisseurs d’entreposage frigorifique et de logistique
· Entreprises de transport maritime et de navigation
· Constructeurs de navires et spécialistes en modernisation et réaménagement de navires
· Fabricants d’équipements et d’engins de pêche
· Développeurs d’infrastructures maritimes (quais, usines, installations)
· Firmes d’ingénierie maritime et de construction
· Fournisseurs d’emballages et de matériaux durables

Axes d’affaires et d’investissement
· Partenariats pour l’expansion de l’aquaculture
· Transformation des produits de la mer et distribution à l’exportation
· Technologies marines vertes et propres
· Investissements dans les infrastructures, les navires et les équipements
· Partenariats en capital et coentreprises
· Développement du commerce international

Technologie et innovation
· Jeunes entreprises et entreprises en croissance de l’économie bleue
· Entreprises de technologies marines vertes et propres
· Entreprises de données océaniques et d’analytique
· Fournisseurs de solutions d’IA, d’automatisation et d’aquaculture intelligente
· Entreprises de technologies de surveillance, traçabilité et conformité
· Développeurs d’énergies renouvelables marines
· Services environnementaux et conseillers en durabilité



Capital et financement
• Sociétés de capital-investissement
• Sociétés de capital de risque
• Investisseurs d’impact
• Fonds d’investissement autochtones
• Banques commerciales et institutions financières
• Institutions de financement du développement
• Agences de financement des exportations
• Fournisseurs d’assurance et de gestion des risques maritimes
• Conseillers en investissement et firmes de marchés financiers
Commerce international et développement des marchés
• Acheteurs internationaux de produits de la mer
• Maisons de commerce mondiales
• Entreprises d’importation et d’exportation
• Commissaires au commerce et agences de développement du commerce
• Producteurs basés au Québec (marchés francophones)
• Entreprises de pêche et d’aquaculture d’Amérique latine (marchés hispanophones)
• Firmes internationales de certification et de conseil réglementaire



Cadre d’exclusivité par catégorie
L’exclusivité par catégorie peut être offerte au niveau Partenaire stratégique et, de façon sélective, au niveau Partenaire sectoriel, selon l’alignement organisationnel et le moment de l’engagement.
Les catégories illustratives peuvent inclure :
• Finance et capital
• Technologies et systèmes numériques
• Systèmes et équipements d’aquaculture
• Transformation et fabrication à valeur ajoutée
• Infrastructures et construction maritime
• Entreposage frigorifique et logistique
• Distribution et exportation de produits de la mer
• Services professionnels et services-conseils
NIFI se réserve le droit de définir et d’approuver l’alignement des catégories afin de protéger la valeur des commanditaires et d’éviter tout chevauchement.

Caractéristiques supplémentaires à forte valeur pour les commanditaires
Afin d’accroître le retour sur investissement des commanditaires et de justifier une tarification de niveau supérieur, NAFF V peut également offrir les éléments suivants aux commanditaires de niveau supérieur :
• Présentations ciblées auprès de dirigeants autochtones en développement économique
• Possibilités de rencontres privées organisées pendant l’événement
• Emplacement prioritaire du kiosque à proximité des zones de réunion et de forte circulation
• Moments de visibilité de marque dans l’environnement du salon professionnel et de l’exposition
• Reconnaissance liée à des activités spécifiques de développement des affaires ou de réseautage
• Forfaits personnalisés pour les organisations ayant des objectifs stratégiques qui ne sont pas entièrement reflétés dans les niveaux de commandite standards

Formulaire de confirmation de commandite
Cinquième Forum national des pêches et de l’aquaculture autochtones (NAFF V)
Nom du commanditaire / de l’organisation
Personne-ressource
Titre
Adresse
Code postal
Téléphone
Courriel
Veuillez retourner ce formulaire dûment rempli et faire parvenir une copie haute résolution de votre logo à :
Courriel : NAFF@Indigenousfishersfirst.com
Formats de logo acceptés : EPS, PDF, TIFF, JPEG


Paiement
• ☐ Veuillez m’envoyer une facture
• ☐ Chèque — Institut national des pêches autochtones, à l’attention du service des finances
201 Churchill Drive, unité 201
Membertou (Nouvelle-Écosse) B1S 0H1

Forfait de commandite sélectionné
• ☐ Partenaire stratégique (50 000 $)
• ☐ Partenaire sectoriel (30 000 $)
• ☐ Partenaire industriel (15 000 $)
• ☐ Partenaire communautaire (8 000 $)
• ☐ Autre (____ $)
• ☐ Je souhaite installer une table au salon professionnel

Commandite confirmée par
Nom (en lettres moulées) : ____________________________
Signature : ____________________________
Date : ____________________________

Réservé à l’administration
Confirmation reçue le : ____________
Reçue par : ____________
Dépôt : ____________ $
Solde : ____________ $
Remarques : ____________________________
Logo / format graphique reçu : ____________

Message de clôture
NAFF V réunit le leadership autochtone, l’industrie, le capital et l’innovation dans un forum national unique conçu pour favoriser l’établissement de relations, la croissance commerciale et la création de partenariats à long terme. En limitant volontairement la participation des commanditaires et en rehaussant les avantages qui leur sont offerts, NAFF V propose un retour sur investissement plus solide, une distinction sectorielle accrue et un accès plus significatif que les événements traditionnels à grande échelle.


image6.png




image7.png




image8.png




image9.png




image10.png




image11.png




image12.png




image13.png
0a5bsShSYLYC ASbycnao S ¢




image14.png
INSTITUT NATIONAL




image15.png
DES PECHES AUTOCHTONES




image16.png




image17.png




image18.png




image19.png




image20.png




image21.png




image22.png




image23.png




image24.png




image25.png




image26.png




image27.png
& AQUACULTURE




image28.png




image29.png




image30.png




image31.png




image32.png




image33.png




image34.png




image35.png




image36.png




image37.png




image38.png




image39.png




image40.png




image41.png




image42.png




image43.png




image44.png




image45.png
0a5bsShSYLYC ASbycnao S ¢




image1.png




image46.png
INSTITUT NATIONAL




image47.png
DES PECHES AUTOCHTONES




image48.png




image49.png




image50.png




image51.png




image52.png




image53.png




image54.png




image55.png




image2.png




image56.png




image57.png




image58.png




image59.png
& AQUACULTURE




image60.png




image61.png




image62.png




image63.png




image64.png




image65.png




image3.png




image66.png




image4.png




image5.png




