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Quinto Foro Nacional de Pesquerías y Acuicultura Indígenas
El Instituto Nacional de Pesquerías Indígenas organizará el Quinto Foro Nacional de Pesquerías y Acuicultura Indígenas (NAFF V) en Kjipuktuk (Halifax), Nueva Escocia, del 22 al 24 de septiembre de 2026.
NAFF V se basa en el impulso generado por cuatro foros nacionales exitosos para ofrecer el principal evento empresarial de Canadá, liderado por pueblos indígenas, en los sectores de pesquerías, acuicultura y economía azul. Durante tres días, líderes influyentes de todo el sector indígena de pesquerías y acuicultura, representantes de todos los niveles de gobierno y actores internacionales del sector privado y multinacional se reunirán para participar en presentaciones, paneles, talleres, presentaciones culturales, una cena de exhibición y un dinámico salón comercial y mercado de desarrollo empresarial.
Además de las presentaciones, paneles y talleres, los delegados tendrán la oportunidad de acompañarnos en presentaciones culturales y una cena de exhibición, mientras que un sólido salón comercial y artistas indígenas regionales estarán presentes durante todo el evento. Este foro trata de construir relaciones nacionales e internacionales en un entorno diseñado para la formación de alianzas y el crecimiento comercial.
Este no es un congreso típico.
Es el lugar donde se concretan acuerdos, se moviliza capital y se construyen alianzas.

Sobre el Instituto Nacional de Pesquerías Indígenas
El Instituto Nacional de Pesquerías Indígenas (NIFI, por sus siglas en inglés) es una organización liderada por pueblos indígenas que se centra en la gestión pesquera, la ciencia y la conservación dentro de las comunidades indígenas.
NIFI se estableció en mayo de 2017 como resultado directo del Tercer Foro Nacional de Pesquerías y Acuicultura Indígenas, por instrucción del Ministro de Pesca, Océanos y de la Guardia Costera Canadiense. La organización se basa en el principio de colaboración entre los pueblos indígenas y el gobierno: un enfoque de co-desarrollo, co-diseño y co-implementación para mejorar los programas y las prácticas que impactan la vida de los pueblos indígenas.
El trabajo del Instituto comenzó con la Revisión de Programas Indígenas y el desarrollo de la Iniciativa Integrada de Pesquerías Comerciales del Norte, finalizada en mayo de 2019 y formalmente aceptada por Pesca y Océanos de Canadá. En septiembre de 2019, el Departamento publicó un Plan de Acción de acceso público para responder a cada una de las recomendaciones presentadas en la revisión.


Una nota del Presidente
Le invitamos a unirse a nosotros para apoyar a las pesquerías indígenas en todo Canadá.
En nombre del Instituto Nacional de Pesquerías Indígenas, le invitamos a asociarse con nosotros en la presentación de NAFF V.
Las conferencias NAFF han reunido de manera constante a las personas más influyentes en las pesquerías y la acuicultura indígenas: administradores de pesquerías, jefes y consejeros, ejecutivos de organizaciones sin fines de lucro, ministros del gobierno, directores ejecutivos de la industria, líderes internacionales y representantes destacados del ámbito académico. NAFF V promete ser el evento más grande y comercialmente significativo de la serie hasta la fecha.
El patrocinio en NAFF V es deliberadamente limitado. Hemos mantenido intencionalmente un número reducido de posiciones de patrocinio para garantizar que cada socio reciba una visibilidad significativa, acceso directo a los responsables de la toma de decisiones y un retorno medible de su inversión. Cuando usted patrocina NAFF V, no es simplemente un logotipo entre cientos; es reconocido como un socio estratégico ubicado frente a las personas que toman decisiones sobre adquisiciones, asignación de capital y asociaciones en las pesquerías indígenas a nivel nacional e internacional.
Su patrocinio le permitirá compartir su marca, servicio o producto y relacionarse directamente con líderes nacionales e internacionales de las pesquerías indígenas, la industria y el gobierno, al mismo tiempo que demuestra su apoyo a la Reconciliación. Le invitamos a considerar las oportunidades de asociación que se presentan a continuación y a conversar con nosotros sobre cómo podemos adaptar su participación para lograr el máximo impacto.
Gracias,
John G. Paul
Presidente
Instituto Nacional de Pesquerías Indígenas
¿Tiene una idea personalizada de patrocinio? Estaremos encantados de conversar con usted.






Por qué patrocinar NAFF V: su retorno de inversión
NAFF V está diseñado para ofrecer valor comercial directo a cada patrocinador. Esto es lo que su inversión le permite acceder:
Quiénes estarán presentes
• Más de 200 Jefes Indígenas, Consejeros y líderes de desarrollo económico: las personas que aprueban adquisiciones, firman empresas conjuntas y asignan capital comunitario.
• Empresas indígenas de pesca y acuicultura que buscan activamente proveedores, tecnología y socios.
• Firmas de capital privado, capital de riesgo e inversionistas de impacto que buscan oportunidades en la economía azul.
• Distribuidores, procesadores y compradores internacionales de productos del mar.
• Representantes gubernamentales de los niveles federal, provincial y territorial.
• Productores de Québec (participación en francés) y delegados de América Latina (participación en español).
La oportunidad
• Despliegue de capital: Las comunidades que participan en NAFF V gestionan colectivamente miles de millones de dólares en activos pesqueros, acuerdos derivados de tratados y fondos de desarrollo económico.
• Formación de alianzas: Las actividades de networking estructurado y las reuniones curadas lo conectan directamente con los líderes que toman decisiones de compra y asociación.
• Posicionamiento en el mercado: Menos patrocinadores significa que su marca destaca, en lugar de competir, en toda la señalización, medios digitales y reconocimientos públicos.
• Liderazgo en Reconciliación: Demuestre el compromiso de su organización con una Reconciliación económica significativa en un entorno con visibilidad nacional.

Nuestro enfoque de patrocinio intencionalmente limitado
El patrocinio en NAFF V se limita deliberadamente a un pequeño grupo de socios alineados para proteger la visibilidad, el acceso y el retorno de inversión de cada patrocinador.
Algunos niveles de patrocinio son exclusivos por categoría, garantizando que solo una organización por sector estratégico (por ejemplo: finanzas, tecnología, infraestructura, procesamiento de productos del mar o servicios marinos) ocupe esa posición. Esto protege la visibilidad, el acceso y el valor comercial entregado a cada patrocinador.
Esta es una estrategia deliberada de protección de valor, no una estrategia basada en volumen. Al limitar el número total de patrocinadores y ofrecer exclusividad por categoría en los niveles premium, aseguramos que:
• Su marca reciba mayor visibilidad con menor saturación de competidores en su sector
• Obtenga mejor acceso al liderazgo y a los tomadores de decisiones indígenas
• Su presencia en la exposición tenga mayor peso en el mercado comercial
• Su inversión se traduzca en resultados significativos de desarrollo empresarial



Niveles de patrocinio y beneficios
SOCIO ESTRATÉGICO — $50,000
Limitado a 2 organizaciones | Exclusividad por categoría
El nivel más alto de asociación en NAFF V. Reservado para dos organizaciones que buscan una visibilidad incomparable, interacción directa con ejecutivos y dominio de categoría durante todo el evento.
Beneficio
Detalle
Exclusividad por categoría
Exclusividad dentro de su sector principal (p. ej., finanzas, tecnología, infraestructura, procesamiento de productos del mar, servicios marinos). No habrá marcas competidoras en ningún nivel de patrocinio.
Reuniones ejecutivas curadas
Hasta 5 reuniones individuales previamente programadas con Jefes Indígenas, líderes de desarrollo económico o delegados inversionistas, facilitadas por el equipo de NAFF V.
Ubicación premium en la exposición
Ubicación privilegiada del stand en el centro del área de la feria comercial, en la zona de mayor tráfico, con acceso prioritario para montaje y desmontaje.
Espacio destacado de demostración
Demostración destacada de 20 minutos de su producto, tecnología o capacidades en el escenario principal de la exposición.
Suite de reuniones dedicada
Sala de reuniones privada en el área de la conferencia, equipada para reuniones virtuales y presenciales, disponible para uso ilimitado durante los tres días del evento.
Presencia en sesión plenaria
Oportunidad de intervención o palabras de bienvenida durante una sesión plenaria (hasta 5 minutos).
Inscripciones a la conferencia
5 inscripciones completas de cortesía para la conferencia.
Publicidad en el programa
Anuncio a todo color de página completa en el programa de la conferencia + logotipo en la portada del programa.
Branding físico y digital
Banner personalizado con su marca en la entrada principal, logotipo en todas las pantallas digitales y tarjetas de mesa, y señalización del evento co-marcada.
Redes sociales
Publicaciones dedicadas de destaque para el patrocinador (mínimo 3) en los canales sociales de NIFI antes y durante la conferencia.
Reconocimiento verbal
Mención durante todas las palabras de apertura diarias, antes de cada comida y durante la cena de exhibición.
Bolsas de regalo para delegados
Oportunidad de incluir material promocional de su marca en todas las bolsas de regalo para delegados.
Informe posterior al evento
Resumen específico para el patrocinador con métricas de participación, reuniones realizadas y datos de asistentes (anonimizados).
Retorno de inversión — Socio Estratégico:
Este nivel está diseñado para patrocinadores que desean dominar su categoría, generar reuniones calificadas, profundizar sus relaciones con el mercado indígena y convertir la visibilidad en oportunidades concretas de desarrollo de negocios durante y después del foro.



SOCIO SECTORIAL — $30,000
Limitado a 5 organizaciones | Exclusividad por categoría cuando esté disponible
Mayor visibilidad con posicionamiento a nivel sectorial. Diseñado para organizaciones que desean una presencia de marca destacada y acceso estructurado al liderazgo indígena y a inversionistas.
Beneficio
Detalle
Posicionamiento sectorial
Reconocido como socio del evento en su categoría sectorial (cuando esté disponible).
Reuniones curadas
Hasta 3 reuniones previamente programadas con líderes indígenas o delegados inversionistas, facilitadas por el equipo de NAFF V.
Ubicación premium en la exposición
Ubicación prioritaria del stand en la feria comercial, adyacente a zonas de alto tráfico.
Demostración en la exposición
Presentación de 10 minutos para mostrar su producto o capacidades en el área de exhibición.
Espacio de reunión dedicado
Sala de reuniones privada en el área de la conferencia, equipada para reuniones virtuales y presenciales (un día completo de uso ilimitado).
Inscripciones a la conferencia
3 inscripciones completas de cortesía para la conferencia.
Publicidad en el programa
Anuncio a todo color de página completa en el programa de la conferencia.
Branding físico y digital
Logotipo destacado en banners de entrada, pantallas de patrocinadores y señalización digital.
Redes sociales
Publicación destacada dedicada al patrocinador (mínimo 2) en los canales sociales de NIFI.
Reconocimiento verbal
Mención durante las palabras de apertura diarias y antes de comidas y pausas.
Bolsas de regalo para delegados
Oportunidad de incluir materiales promocionales de su marca en todas las bolsas de regalo para delegados.
Retorno de inversión — Socio Sectorial:
Este nivel está diseñado para organizaciones que buscan una fuerte exposición de marca, conversaciones de mayor calidad y una presencia creíble frente a tomadores de decisiones indígenas, gubernamentales y de la industria en un entorno comercial cuidadosamente curado.



 Comparación de Patrocinios de un VistazoSOCIO COMUNITARIO — $8,000
Limitado a 15 organizaciones
Un punto de entrada accesible para organizaciones que desean formar parte de la conversación de NAFF V y demostrar su apoyo a las pesquerías indígenas.
Beneficio
Detalle
Espacio de exhibición
Mesa de exposición de cortesía en el área de exhibición de la conferencia.
Inscripciones a la conferencia
1 inscripción completa de cortesía para la conferencia.
Publicidad en el programa
Anuncio a todo color de un cuarto de página en el programa de la conferencia.
Branding físico y digital
Logotipo en los materiales de reconocimiento de patrocinadores.
Redes sociales
Reconocimiento del patrocinador en los canales sociales de NIFI (publicación grupal).
Bolsas de regalo para delegados
Oportunidad de incluir materiales promocionales de su marca en todas las bolsas de regalo para delegados.
Retorno de inversión — Socio Comunitario:
Un punto de entrada accesible para organizaciones que desean apoyar NAFF V, aumentar su visibilidad y establecer nuevas conexiones en el sector de las pesquerías y la acuicultura indígenas.

SOCIO INDUSTRIAL — $15,000
Limitado a 10 organizaciones
Una fuerte presencia en la feria comercial y una visibilidad significativa de marca para organizaciones comprometidas con la economía azul indígena.
Beneficio
Detalle
Espacio de exhibición
Mesa de exposición de cortesía en el área de exhibición de la conferencia.
Networking programado
Acceso a sesiones estructuradas de networking y bloques de encuentros con inversionistas en el área de exhibición.
Inscripciones a la conferencia
2 inscripciones completas de cortesía para la conferencia.
Publicidad en el programa
Anuncio a todo color de media página en el programa de la conferencia.
Branding físico y digital
Logotipo en los banners de reconocimiento de patrocinadores y en las pantallas digitales.
Redes sociales
Reconocimiento del patrocinador en los canales sociales de NIFI (publicación grupal con otros Socios Industriales).
Reconocimiento verbal
Mención antes de las comidas y pausas.
Bolsas de regalo para delegados
Oportunidad de incluir materiales promocionales de su marca en todas las bolsas de regalo para delegados.
Retorno de inversión — Socio Industrial:
Una excelente opción para empresas que desean construir relaciones, demostrar apoyo al sector y generar introducciones comerciales sin asumir un compromiso de nivel superior.


	
	Socio Estratégico
	Socio Sectorial
	Socio Industrial
	Socio Comunitario

	Inversión
	$50,000
	$30,000
	$15,000
	$8,000

	Posiciones disponibles
	2
	5
	10
	15

	Exclusividad por categoría
	Sí
	Cuando esté disponible
	—
	—

	Reuniones ejecutivas curadas
	Hasta 5
	Hasta 3
	Networking
	—

	Ubicación en la exposición
	Centro principal
	Prioridad adyacente
	Estándar
	Estándar

	Demostración destacada
	Escenario – 20 min
	Área de exposición – 10 min
	—
	—

	Suite privada de reuniones
	3 días completos
	1 día completo
	—
	—

	Intervención en sesión plenaria
	Sí
	—
	—
	—

	Inscripciones
	5
	3
	2
	1

	Anuncio en el programa
	Página completa + portada
	Página completa
	Media página
	Un cuarto de página

	Publicaciones en redes sociales
	3+ dedicadas
	2+ dedicadas
	Grupo
	Grupo

	Informe posterior al evento
	Sí
	—
	—
	—






Feria Comercial y Mercado de Desarrollo Empresarial
NAFF V se posiciona ahora como la principal feria comercial y mercado de desarrollo empresarial de Canadá liderado por pueblos indígenas en los sectores de pesquerías, acuicultura y economía azul.
Más de 200 Jefes Indígenas, Consejeros y líderes de desarrollo económico se reunirán en un mismo lugar, creando una oportunidad concentrada para el despliegue de capital, la formación de alianzas y el crecimiento comercial.
El área de exhibición servirá como el centro comercial principal de NAFF V, diseñado para facilitar la interacción directa entre el liderazgo indígena y los innovadores de la industria.
Qué hace que esto sea diferente
A diferencia de una feria comercial tradicional, el mercado de NAFF V está estructurado en torno a la concreción de acuerdos y oportunidades de negocio:
• Acceso directo a los tomadores de decisiones: Más de 200 Jefes, Consejeros y líderes de desarrollo económico recorrerán el área de exhibición durante los tres días del evento.
• Reuniones de inversión y alianzas curadas: Los Socios Estratégicos y Sectoriales reciben reuniones individuales previamente programadas con delegados alineados con su sector y objetivos.
• Demostraciones destacadas: Los patrocinadores de nivel superior presentan productos y capacidades en un escenario dedicado dentro del área de exhibición, atrayendo tráfico y atención del público.
• Áreas de reunión dedicadas: Espacios privados y semiprivados en el área de exhibición para conversaciones comerciales confidenciales.
• Interacción multilingüe: Apoyo en inglés, francés y español para facilitar conexiones con delegados de Québec y América Latina.





Distribución del Área de Exhibición
• Centro del área (premium): reservado para Socios Estratégicos — máxima visibilidad y mayor flujo de visitantes.
• Zonas prioritarias adyacentes: reservadas para Socios Sectoriales — ubicaciones de alto tráfico cerca del escenario principal y de las áreas de reuniones.
• Exhibición estándar: disponible para Socios Industriales y Comunitarios — ubicaciones bien posicionadas dentro del activo mercado empresarial.

Quiénes estarán presentes
• Más de 200 Jefes Indígenas, Consejeros y tomadores de decisiones
• Empresas indígenas de pesca y acuicultura
• Distribuidores y procesadores de productos del mar
• Empresas de economía azul y tecnología marina verde
• Firmas de capital privado, capital de riesgo e inversionistas de impacto
• Productores de Québec (participación en francés)
• Delegados de América Latina (participación en español)

A quién conocerá en el área de exhibición
• Empresas indígenas de pesca y acuicultura
• Distribuidores, procesadores y exportadores de productos del mar
• Empresas de economía azul y tecnologías marinas limpias
• Firmas de capital privado, capital de riesgo e inversionistas de impacto
• Fondos de inversión indígenas e instituciones de financiamiento para el desarrollo
• Bancos comerciales, compañías de seguros y firmas de gestión de riesgos marinos
• Compradores internacionales de productos del mar y casas globales de comercio
• Comisionados de comercio y funcionarios regulatorios gubernamentales



Sectores Industriales Representados en NAFF V
Industria principal
• Empresas de pesca comercial de productos del mar
• Operadores de acuicultura (peces, moluscos y crustáceos, kelp/algas)
• Hatcheries (criaderos) y proveedores de reproductores (broodstock)
• Procesadores de productos del mar y fabricantes de productos con valor agregado
• Distribuidores nacionales e internacionales de productos del mar
• Exportadores y empresas globales de comercio de productos del mar
• Proveedores de almacenamiento en frío y logística
• Empresas de transporte marítimo y navegación
• Fabricantes de embarcaciones y especialistas en modernización y reacondicionamiento
• Fabricantes de equipos y artes de pesca
• Desarrolladores de infraestructura (muelles, plantas, instalaciones)
• Empresas de ingeniería y construcción marina
• Proveedores de empaques y materiales sostenibles
Enfoque empresarial y de inversión
• Alianzas para la expansión de la acuicultura
• Procesamiento de productos del mar y distribución para exportación
• Tecnologías marinas verdes y limpias
• Inversiones en infraestructura, embarcaciones y equipos
• Alianzas de capital y empresas conjuntas
• Desarrollo del comercio internacional
Tecnología e innovación
• Start-ups y empresas en crecimiento de la economía azul
• Empresas de tecnología marina verde y limpia
• Firmas de datos y análisis oceánicos
• Proveedores de IA, automatización y acuicultura inteligente
• Empresas de tecnologías de monitoreo, trazabilidad y cumplimiento
• Desarrolladores de energía oceánica renovable
• Servicios ambientales y consultores en sostenibilidad



Capital y Finanzas
• Firmas de capital privado
• Firmas de capital de riesgo
• Inversionistas de impacto
• Fondos de inversión indígenas
• Bancos comerciales e instituciones financieras
• Instituciones de financiamiento para el desarrollo
• Agencias de financiamiento para exportaciones
• Proveedores de seguros y gestión de riesgos marinos
• Asesores de inversión y firmas de mercados de capital
Comercio Internacional y Desarrollo de Mercados
• Compradores internacionales de productos del mar
• Casas globales de comercio
• Empresas de importación y exportación
• Comisionados de comercio y agencias de desarrollo comercial
• Productores con sede en Québec (mercados de habla francesa)
• Empresas de pesca y acuicultura de América Latina (mercados de habla española)
• Firmas internacionales de certificación y asesoría regulatoria



Marco de Exclusividad por Categoría
La exclusividad por categoría puede ofrecerse en el nivel de Socio Estratégico y, de manera selectiva, en el nivel de Socio Sectorial, según la adecuación organizacional y el momento del compromiso.
Las categorías ilustrativas pueden incluir:
• Finanzas y capital
• Tecnología y sistemas digitales
• Sistemas y equipos de acuicultura
• Procesamiento y manufactura con valor agregado
• Infraestructura y construcción marina
• Almacenamiento en frío y logística
• Distribución y exportación de productos del mar
• Servicios profesionales y de asesoría
NIFI se reserva el derecho de definir y aprobar la alineación de categorías para proteger el valor de los patrocinadores y evitar superposiciones.

Características adicionales de alto valor para patrocinadores
Para aumentar el retorno de inversión de los patrocinadores y justificar precios premium, NAFF V también puede ofrecer a los patrocinadores de niveles superiores lo siguiente:
• Presentaciones curadas con líderes indígenas de desarrollo económico
• Oportunidades de reuniones privadas organizadas durante el evento
• Ubicación prioritaria del stand cerca de zonas de reunión y de alto tráfico
• Momentos destacados de marca dentro del entorno de la feria comercial y la exposición
• Reconocimiento vinculado a programas específicos de desarrollo empresarial o momentos de networking
• Paquetes personalizados para organizaciones con objetivos estratégicos que no estén completamente reflejados en los niveles estándar

Formulario de Confirmación de Patrocinio
Quinto Foro Nacional de Pesquerías y Acuicultura Indígenas (NAFF V)
Nombre del patrocinador / organización
Persona de contacto
Cargo
Dirección
Código postal
Teléfono
Correo electrónico
Por favor, devuelva este formulario completado y envíe una copia de alta resolución de su logotipo a:
Correo electrónico: mailto:NAFF@Indigenousfishersfirst.com  
Formatos de logotipo aceptados: EPS, PDF, TIFF, JPEG


Pago
• ☐ Envíenme una factura
• ☐ Cheque — National Indigenous Fisheries Institute, attn. Finance Department
201 Churchill Drive, Unit 201
Membertou, NS B1S 0H1

Paquete de patrocinio seleccionado
• ☐ Socio Estratégico ($50,000)
• ☐ Socio Sectorial ($30,000)
• ☐ Socio Industrial ($15,000)
• ☐ Socio Comunitario ($8,000)
• ☐ Otro ($______)
• ☐ Deseo instalar una mesa en la feria comercial

Patrocinio confirmado por
Nombre (en letra de imprenta): ____________________________
Firma: ____________________________
Fecha: ____________________________

Para uso de la oficina únicamente
Confirmación recibida el: ____________
Recibido por: ____________
Depósito $: ____________
Saldo $: ____________
Observaciones: ____________________________
Tamaño de logotipo / material gráfico recibido: ____________

Mensaje de cierre
NAFF V reúne al liderazgo indígena, la industria, el capital y la innovación en un único foro nacional diseñado para construir relaciones, impulsar el crecimiento comercial y fomentar asociaciones a largo plazo. Al limitar intencionalmente la participación de patrocinadores y elevar los beneficios ofrecidos, NAFF V proporciona un mayor retorno de inversión, una distinción de categoría más clara y un acceso más significativo que un modelo tradicional de patrocinio amplio.
Invitamos a las organizaciones alineadas a asegurar su posición con anticipación, proteger la disponibilidad de su categoría y asociarse con NIFI para impulsar el crecimiento liderado por pueblos indígenas en las pesquerías, la acuicultura y la economía azul.
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